
№ ТЕРМИН ЧТО ОН ОБОЗНАЧАЕТ 

1 Объем продаж страховой компании Главный показатель 

результатов работы компании, 

его можно выражать в 

фактическом числе единиц 

реализованных договоров или в 

суммарной величине средств, 

поступивших на счет компании. 

2 Рентабельность страхового портфеля Это портфель, по которому 

компания имеет положительное 

сальдо совокупной нетто-ставки 

и выплат за тарифный период 

(андеррайтинговая прибыль). 

3 Финансовая устойчивость страховой 

компании 

Это способность выполнять 

принятые на себя обязательства 

по договорам страхования при 

любом изменении 

экономической конъюнктуры. 

4 Несбалансированный страховой 

портфель 

Это неэффективный страховой 

портфель агрессивного типа и с 

высоким риском, 

недиверсифицируемый вид 

специфического портфеля с 

краткосрочными договорами, 

имеющий высокую степень 

ликвидности, высокий доход, 

но низкую финансовую 

устойчивость. 

5 Сбалансированный страховой 

портфель 

Это классический и 

комбинированный вид 

страхового портфеля, со 

среднесрочными и 

долгосрочными договорами 

страхования, с умеренным 

типом риска, 

диверсифицируемый, 

эффективный страховой 

портфель, с высокой 

финансовой устойчивостью, но 

с низкой доходностью и низкой 

ликвидностью. 

6 Страховой портфель универсальных 

(классических) рисков 

Содержит набор традиционных 

страховых услуг, умеренный 

риск и низкий доход. 



7 Страховой портфель 

индивидуальных (специфических) 

рисков 

Состоит из новых страховых 

продуктов, агрессивного риска 

и высокого дохода. 

 


